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معرفی مرکز

مقدمه

همه‌چیــز بــا زمــان ســاخته نمی‌شــود؛ گاهــی یــک نــگاه درســت، مســیر ســال‌ها را تغییــر 
می‌دهــد و معــادلات را بــرای همیشــه دگرگــون می‌کنــد.

مرکــز تجــارت ایــران در کانــادا، بــا اتــکا بــر بیــش از یــک دهــه تجربــه اجرایــی در قالــب 
انجمــن بازرگانــی ایــران و کانــادا )CIBA(، به‌عنــوان یکــی از نهادهــای پیشــرو در تســهیل 

ــد. ــادا فعالیــت می‌کن ــران و کان ــان ای تعامــات تجــاری می
ــران )TPO(، نقــش  ــا دریافــت مجــوز رســمی از ســازمان توســعه تجــارت ای ایــن مرکــز ب
مؤثــری در ایجــاد و تقویــت بســترهای ســاختاریافته، هدفمنــد و قابل‌کنتــرل بــرای توســعه 

ــرده اســت. ــا ک ــان دو کشــور ایف ــی و ســرمایه‌گذاری می همکاری‌هــای تجــاری، صادرات
مأموریــت اصلــی مرکــز، فراهم‌ســازی زیرســاخت‌های عملیاتــی برای توســعه صــادرات، جذب 
ســرمایه‌گذاری، گســترش همکاری‌هــای تجــاری و کمــک بــه حضــور پایــدار محصــولات و 

خدمــات ایرانــی در بــازار کانــادا و آمریــکای شــمالی اســت.

انجمــن بازرگانــی ایــران و کانــادا امــروز، پــس از یــازده ســال فعالیــت مســتمر، از یــک نهــاد 
ارتباطــی فراتــر رفتــه و بــه یــک زیرســاخت تخصصــی بــرای توســعه تجــارت ایــران در بــازار 
کانــادا و آمریــکای شــمالی تبدیــل شــده اســت. ایــن انجمــن بــا بیــش از ۷۶۰ عضــو حقوقی 
و گــردش مالــی ماهانــه‌ای بالــغ بــر ۷ میلیــون دلار بــه ارزش مبــدأ در میــان اعضــای خــود، 
ــان  ــر در هدایــت، تســهیل و ســازماندهی بخشــی از جری توانســته اســت جایگاهــی مؤث
صــادرات، ســرمایه‌گذاری، همکاری‌هــای تجــاری و توســعه بــازار میــان ایــران و کانــادا ایجــاد 

. کند
ترکیــب تجربــه نهــادی، شــبکه گســترده اعضــا، دفاتــر فعــال، کمیســیون‌های تخصصــی، 
خدمــات اجرایــی و شــناخت عملیاتــی از بــازار مقصد، ایــن امکان را بــرای انجمــن فراهم کرده 
ــوان  ــوان یــک مشــاور، بلکــه به‌عن ــاً به‌عن ــه صرف ــار فعــالان اقتصــادی، ن اســت کــه در کن
یــک شــریک راهبــردی در مســیر ورود، تثبیــت و توســعه حضــور تجــاری در کانــادا عمــل 

. کند
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دستاوردها و نتایج کلیدی
مرکــز تجــارت ایــران در کانــادا، بــا تکیه بــر بیــش از یازده 
ســال تجربــه اجرایــی در قالــب انجمــن بازرگانــی ایــران 
ــری و  ــوس، قابل‌اندازه‌گی ــتاوردهایی ملم ــادا، دس و کان
اثرگــذار در توســعه روابــط اقتصــادی دوجانبــه بــه ثبــت 

رســانده اســت.

مهم‌ترین دستاوردها
▪ مشارکت در انعقاد بیش از ۳۰۰ قرارداد و تفاهم‌نامه 

تجاری
ــره و اجــرای قراردادهــا  ــال در طراحــی، مذاک حضــور فع
مختلــف  حوزه‌هــای  در  تجــاری  تفاهم‌نامه‌هــای  و 

ــی. ــی و خدمات ــی، صادرات ــادی، صنعت اقتص

▪ برگزاری بیش از ۱۰۰ نشست رسمی تجاری و نهادی
رویدادهــای  و  نشســت‌ها  اجــرای  و  ســازمان‌دهی 
تخصصــی در ســطوح B2B  و B2G بــا هــدف توســعه 
همکاری‌هــای راهبــردی و ایجــاد ارتباطــات مؤثــر میــان 

ــط. ــای مرتب ــرکت‌ها و نهاده ــادی، ش ــالان اقتص فع

▪ تدوین و اجرای ده‌ها برنامه صادراتی تخصصی
طراحــی و اجــرای Export Plan  بــرای شــرکت‌های 
ایرانــی، بــا تمرکز بــر تحلیل بــازار، مزیــت رقابتــی، الزامات 
ورود، اســتانداردهای مقصــد و مســیر عملیاتــی ورود بــه 

بــازار کانــادا.

ریشه‌ها و بنیان
ــه،  ــر تجرب ــادا ب ــران در کان ــز تجــارت ای پایه‌هــای شــکل‌گیری مرک
ــار و بیــش از یــک دهــه فعالیــت مســتمر انجمــن بازرگانــی  اعتب

ــادا )CIBA(  اســتوار اســت. ایــران و کان
ــن انجمــن از ســال ۲۰۱۵ به‌صــورت رســمی فعالیــت خــود را در  ای
ــه یکــی از  ــرده و طــی ســال‌های فعالیــت خــود، ب ــادا آغــاز ک کان
ــادا  ــران و کان ــارت ای ــوزه تج ــذار در ح ــی اثرگ ــبکه‌های تخصص ش

تبدیــل شــده اســت.
ــاد  ــرکت اتح ــاختار، ش ــن س ــی ای ــد اجرای ــت بُع ــتای تقوی در راس
بین‌المللــی تجــارت ســاینا )Saina International( به‌عنــوان 
ــی CIBA، مســئولیت اجــرای قراردادهــای تجــاری،  ــازوی عملیات ب
ــی  ــور و هماهنگ ــای بازارمح ــت پروژه‌ه ــادرات، مدیری ــعه ص توس

ــر عهــده دارد. ــات لجســتیکی را ب عملی
ــی  ــوان اجرای ــادی CIBA و ت ــت نه ــان ظرفی ــی می ــن هم‌افزای ای
ســاینا، امــکان ارائــه خدمــات یکپارچــه، مرحله‌محــور و نتیجه‌گــرا 

ــالان اقتصــادی فراهــم می‌ســازد. ــرای فع را ب
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▪ تسهیل پروژه‌های صادراتی با ارزشی بیش از ۱۵۰ 
میلیون دلار

نقش‌آفرینــی مؤثــر در هدایــت، توســعه و اجــرای 
ــاری  ــای تج ــل فرصت‌ه ــی و تبدی ــای صادرات پروژه‌ه

ــی. ــای بین‌الملل ــی در بازاره ــج عملیات ــه نتای ب

▪ جذب و هدایت حدود ۵۰ میلیون دلار سرمایه‌گذاری
تســهیل جریــان ســرمایه در پروژه‌هــای مشــترک، 
ــا هــدف تقویــت  ــی ب ــه و صنعت ــان، نوآوران دانش‌بنی
همکاری‌هــای اقتصــادی پایــدار میــان ایــران و کانــادا.

ــا  ــان صده ــات می ــا از ارتباط ــبکه‌ای پوی ــاد ش ▪ ایج
ــی ــی و کانادای ــرکت ایران ش

ــکل‌گیری  ــهیل ش ــد و تس ــات هدفمن ــراری ارتباط برق
ــدی دو  ــران کلی ــان بازیگ ــاری می ــارکت‌های تج مش

ــازار. ب

و  پروژه‌هــای صــادرات، ســرمایه‌گذاری  راهبــری   ▪
ــاوری ــال فن انتق

هدایــت راهبــردی و پشــتیبانی اجرایــی از پروژه‌هــای 
ســرمایه‌گذاری  صــادرات،  حوزه‌هــای  در  کلیــدی 

ــاوری. ــال فن ــازار و انتق ــعه ب ــی، توس خارج

▪ رشــد مســتمر جامعــه اعضــا تــا بیــش از ۷۰۰ عضــو 
حقیقــی و حقوقــی

ایــن رشــد، کــه از ســال ۲۰۱۵ تاکنــون به‌صورت پیوســته 
محقــق شــده، بیانگــر ســطح اعتمــاد، اعتبــار نهــادی و 

اثربخشــی عملیاتــی ایــن مجموعه اســت.

اعتبار نهادی و تأییدیه‌های دانشگاهی
عملکــرد و دســتاوردهای CIBA مــورد توجــه نهادهــای علمــی و دانشــگاهی قــرار گرفتــه 
اســت. از جملــه، دانشــگاه بریتیــش کلمبیــا )UBC( ایــن انجمــن را به‌عنــوان نمونــه‌ای 
ــرده  ــی ک ــی معرف ــازی بین‌الملل ــاری و شبکه‌س ــات تج ــه‌ای خدم ــرای حرف ــق از اج موف

اســت.
ایــن ارزیابــی، بیانگــر اعتبــار ســاختاری، اثربخشــی عملیاتــی و نقــش ایــن مجموعــه در 

اتصــال بازارهــا و توســعه تعامــات اقتصــادی میــان ایــران و کانــادا اســت.
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دامنه فعالیت‌ها
 مرکــز تجــارت ایــران در کانــادا بــا هــدف 

توســعه روابــط اقتصــادی، صادراتــی و 
ســرمایه‌گذاری میــان ایــران و کانادا، 

فعالیت‌هــای خــود را در محورهای 
زیــر متمرکــز کرده اســت:

ســاختاریافته  ورود  تســهیل   ▪
شــرکت‌های ایرانــی بــه بــازار 

ــادا کان
▪ توســعه صــادرات غیرنفتــی بــا 

ــی ــری جهان ــرد رقابت‌پذی رویک
▪ ایجــاد بســترهای امــن، شــفاف 

ســرمایه‌گذاری  بــرای  پایــدار  و 
دوجانبــه

و  فناورانــه  همکاری‌هــای  توســعه   ▪
نوآوری‌محــور

▪ مدیریــت یکپارچــه ریســک‌های تجــاری، 
حقوقــی و عملیاتــی

ــاری،  ــبکه‌های تج ــه ش ــران ب ــادی ای ــالان اقتص ــال فع ▪ اتص
ــادا ــرمایه‌گذاری کان ــی و س صنعت

ــی در  ــات ایران ــولات و خدم ــازی محص ــت از تجاری‌س ▪ حمای
بــازار آمریــکای شــمالی

مأموریت
ــاختاریافته،  ــیری س ــرای مس ــی و اج ــادا، طراح ــران در کان ــارت ای ــز تج ــت مرک مأموری
ــی و  ــی، خدمات ــی، صنعت ــای صادرات ــل ظرفیت‌ه ــرای تبدی ــرل ب ــمند و قابل‌کنت هوش
ــمالی  ــکای ش ــادا و آمری ــازار کان ــی در ب ــای عملیات ــه فرصت‌ه ــران ب ــرمایه‌گذاری ای س

اســت.

ایــن مرکــز بــا تمرکــز بــر کاهــش ریســک، افزایــش شــفافیت و ایجــاد قابلیــت اجــرا، 
بســتری فراهــم می‌کنــد تــا شــرکت‌های ایرانــی بتواننــد بــا اطمینــان، ورود هدفمنــد، 

ــد. ــه کنن ــی را تجرب ــر در بازارهــای بین‌الملل ــدار و توســعه مقیاس‌پذی حضــور پای

ــک  ــاً ی ــادا صرف ــازار کان ــه ب ــه ورود ب ــت ک ــتوار اس ــل اس ــن اص ــر ای ــز، ب ــرد مرک رویک
اقــدام تبلیغاتــی یــا یــک مذاکــره اولیــه نیســت؛ بلکــه فرآینــدی چندمرحلــه‌ای شــامل 
ــا اســتانداردها، طراحــی مســیر ورود،  ــاق ب ــازار، انطب آماده‌ســازی محصــول، تحلیــل ب

توســعه شــبکه فــروش، مدیریــت قراردادهــا و پشــتیبانی عملیاتــی اســت.
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ــان  ــی اجرایــی می ــوان پل ایــن مجموعــه به‌عن
ظرفیت‌هــای صادراتــی ایــران و الزامــات بــازار 

ــاش دارد: ــد و ت ــادا عمــل می‌کن کان
▪  فرآینــد ورود بــه بازار را از یک مســیر پرریســک 
بــه مســیری قابل‌مدیریــت و عملیاتــی تبدیــل 

. کند
▪  همکاری‌هــای واقعــی، عملیاتــی و بلندمــدت را 
میــان شــرکت‌ها و نهادهــای دو کشــور تســهیل 

ید. نما
ــه  ــاوری و تجرب ــش، فن ــرمایه، دان ــان س ▪  جری

ــد. ــت کن ــد هدای ــورت هدفمن ــازار را به‌ص ب
▪  بــه ارتقــای جایــگاه بین‌المللی کســب‌وکارهای 

ایرانــی در بــازار آمریکای شــمالی کمک نماید.
▪  زمینــه شــکل‌گیری یــک اکوسیســتم تجــاری 
ــان  ــونده می ــمند و خودتقویت‌ش ــدار، هوش پای

ایــران و کانــادا را فراهــم ســازد.

۲۰۳۰ چشم‌انداز 

نگاه به آینده
۲۰۲۶ و فراتر از آن

مسیر توسعه مرکز تجارت ایران در کانادا بر محورهای زیر متمرکز است:
ــای  ــان در بازاره ــرکت‌های دانش‌بنی ــور ش ــت حض ــور و تقوی ــادرات فناورمح ــعه ص ▪  توس

بین‌المللــی
▪  طراحی و فعال‌سازی ابزارهای نوین تأمین مالی برای پروژه‌های صادراتی و صنعتی

▪  گســترش همکاری‌هــای راهبــردی چندســطحی میــان نهادهــا، شــرکت‌ها و اکوسیســتم‌های 
نوآوری

▪  توسعه مسیرهای عملیاتی برای ورود کالاها و خدمات ایرانی به بازار کانادا
▪  ارتقای جایگاه ایران در زنجیره ارزش منطقه‌ای و بازار آمریکای شمالی
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تثبیــت رشــد پایــدار صــادرات و افزایــش ســهم 
ــادا ــی در کان ــازار محصــولات و خدمــات ایران ب

توســعه شــبکه شــرکای تجاری و تقویــت تعاملات 
ــی بین‌الملل

افزایش تعداد پروژه‌های صادراتی ساختاریافته
ــات  ــرای خدم ــی ب ــای اجرای ــعه ظرفیت‌ه توس

B2G و   B2B

اهداف کوتاه‌مدت تا ۲۰۲۷

ی
ف راهبرد

اهدا

اهداف میان‌مدت تا ۲۰۳۰
ــدی  ــیرهای کلی ــی از مس ــه یک ــدن ب تبدیل‌ش

ــمالی ــکای ش ــران در آمری ــارت ای تج
جــذب و هدایــت بیــش از ۱۰۰ میلیــون دلار 

ــی ــع مال ــرمایه و مناب س
فناورانــه، صنعتــی و  توســعه همکاری‌هــای 

ســرمایه‌گذاری میــان ایــران و کانــادا
ایجــاد شــبکه‌ای پایــدار از شــرکای تجــاری، 
نهادهــای  و  ســرمایه‌گذاران  توزیع‌کننــدگان، 

تخصصــی

توســعه همکاری‌هــای اقتصــادی، فناورانــه و 
بین‌المللــی مقیــاس  در  ســرمایه‌گذاری 

شــکل‌دهی بــه یــک اکوسیســتم تجــاری پایــدار، 
ــران و  ــان ای ــونده می ــمند و خودتقویت‌ش هوش

نادا کا
ارتقــای جایــگاه محصــولات و خدمــات ایرانی در 

ــره ارزش جهانی زنجی
ــور  ــه حض ــران ب ــی ای ــای مل ــل ظرفیت‌ه تبدی
ــی ــر در بازارهــای بین‌الملل ــر، پایــدار و معتب مؤث

اهداف بلندمدت...
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چارچوب توانمندسازی تجارت
مرکــز تجــارت ایــران در کانــادا بــا بهره‌گیــری از یــک چارچــوب اجرایــی پیشــرفته، 
مســیر ورود و توســعه کســب‌وکارها را به‌صــورت مرحله‌محــور، یکپارچــه و نتیجه‌گرا 

مدیریــت می‌کنــد.

محورهای کلیدی این چارچوب

▪   انطباق محصول با استانداردها و الزامات بازار

▪   طراحی مسیر ورود و تدوین برنامه صادراتی

▪   مدیریت یکپارچه زنجیره تأمین و لجستیک بین‌المللی

B2G و  B2B توسعه شبکه‌سازی تجاری در سطوح   ▪

▪   مدیریت حقوقی، قراردادی و ریسک‌های عملیاتی

▪   اجرای برنامه‌های فروش و بازاریابی بین‌المللی

▪   پشتیبانی از توسعه برند و تثبیت حضور در بازار هدف

مدل اجرایی تجارت بین‌الملل
مــدل اجرایــی مرکــز تجــارت ایــران در کانادا، یــک چارچــوب یکپارچــه و نتیجه‌محور 

اســت کــه کل مســیر ورود بــه بــازار، توســعه و تثبیــت حضــور در کانــادا را به‌صــورت 

سیســتماتیک مدیریــت می‌کند.
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این مدل، خدمات پراکنده را به یک چرخه اجرایی منسجم، قابل‌کنترل و 

قابل‌اندازه‌گیری تبدیل می‌نماید.

۱. اجرای یکپارچه صادرات

End-to-End Export Execution

مدیریت کامل فرآیند صادرات از مبدأ تا تحویل نهایی، شامل:
▪   مدیریت زنجیره تأمین و لجستیک

▪   هماهنگی عملیات حمل‌ونقل و گمرکی

▪  کنترل هزینه، زمان و ریسک اجرایی

▪  یکپارچه‌سازی فرآیند تحویل کالا

▪  اتصال فرآیند صادرات به شبکه فروش و توزیع در بازار مقصد

۲. اجرای ورود به بازار

Market Entry Execution

تبدیل ظرفیت صادراتی به حضور واقعی در بازار هدف، شامل:
▪  تحلیل بازار و رقبا

▪  طراحی مسیر ورود به بازار

▪  فعال‌سازی کانال‌های فروش

▪  اجرای استراتژی‌های توسعه بازار
▪  انتخاب مدل مناسب حضور در بازار، از جمله نمایندگی، شریک محلی یا سرمایه‌گذاری 

مشترک

۳. سیستم آماده‌سازی محصول

Product Enablement System

آماده‌سازی کامل محصول برای ورود قانونی، فنی و عملیاتی به بازار کانادا، شامل:
)Product Registration( ثبت محصول  ▪

▪  اخذ مجوزها و گواهی‌های قانونی
▪  آماده‌سازی و تکمیل مستندات فنی

▪  انطباق با الزامات رگولاتوری

▪  اصلاح بسته‌بندی، لیبلینگ و اطلاعات محصول متناسب با بازار مقصد

۴. اجرای فروش و بازاریابی بین‌المللی

International Sales & Marketing Execution

تبدیل ورود به بازار به فروش پایدار، شامل:
▪  تحلیل بازار و رفتار مشتری

▪  توسعه برند در بازار هدف

▪  طراحی و مدیریت کانال‌های فروش

▪  اجرای مدل‌های B2B، B2G، B2C  و DTC در صورت تناسب با نوع محصول و بازار
▪  طراحی کمپین‌های تبلیغاتی و برنامه‌های توسعه فروش

▪  ایجاد شبکه نمایندگی، توزیع و همکاری تجاری
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مــدل خدماتــی مرکــز تجــارت ایــران در کانــادا، بر پایــه یک ســاختار یکپارچــه، مرحله‌محور 
و اجرایــی طراحــی شــده اســت. ایــن ســاختار، کل چرخــه توســعه بــازار و صــادرات را از 

ورود بــه بــازار تــا تثبیــت و توســعه حضــور تجــاری پوشــش می‌دهــد.
ایــن معمــاری خدماتــی، بــا ترکیــب خدمــات راهبــردی، زیرســاخت‌های عملیاتــی، انطباق 
ــک  ــادرات را از ی ــد ص ــروش، فرآین ــن ف ــای نوی ــاری و مدل‌ه ــازی تج ــی، شبکه‌س مقررات
فعالیــت مقطعــی بــه یــک سیســتم پایــدار، قابل‌کنتــرل و نتیجه‌محــور تبدیــل می‌کنــد.

۱. استراتژی ورود به بازار

Market Entry Strategy
▪ طراحی استراتژی ورود به بازار

▪ تحلیل بازار، رقبا و فرصت‌های رشد

▪ تدوین برنامه صادراتی )Export Plan(  مبتنی بر داده

▪ شناسایی کانال‌های فروش و توزیع

▪ طراحی برنامه توسعه بازار و فعالیت‌های ترویج تجاری

معماری خدمات
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۲. استقرار و توسعه حضور در بازار

Market Presence Development

ــی و  ▪ طراحــی و پیاده‌ســازی مدل‌هــای حضــور، شــامل نمایندگــی، شــریک محل

)JV( ــترک ــرمایه‌گذاری مش س

▪ استقرار عملیاتی و مدیریت حضور در بازار کانادا

▪ توسعه فعالیت‌های بازارمحور و مدیریت تعاملات محلی

▪ هماهنگی اجرایی برای ورود، تثبیت و مقیاس‌پذیری

ــروش  ــی و ف ــن بازاریاب ــای نوی ــری از مدل‌ه ــا بهره‌گی ــز ب ــه، مرک ــن مرحل در ای

ــتقیم  ــاط مس ــرای ارتب ــاخت‌های لازم ب ــه B2C  و DTC، زیرس ــتقیم، از جمل مس

میــان تولیدکننــدگان و مصرف‌کننــدگان نهایــی را طراحــی و پیاده‌ســازی می‌کنــد.

ایــن رویکــرد، ضمــن تکمیــل کانال‌هــای توزیــع ســنتی، امــکان توســعه فــروش 

مســتقیم، افزایــش کنتــرل بــر برنــد، کاهــش وابســتگی بــه واســطه‌ها و ارتقــای 

ــازد. ــم می‌س ــاری را فراه ــره‌وری تج به

۳. مدیریت زنجیره تأمین و لجستیک بین‌المللی

International Supply Chain & Logistics

▪ طراحی و بهینه‌سازی زنجیره تأمین بین‌المللی

▪ مدیریت لجستیک صادراتی و فرآیندهای حمل‌ونقل

)End-to-End Export Execution( اجرای مدل صادرات یکپارچه ▪

▪ هماهنگی با بازیگران کلیدی زنجیره ارزش

▪ افزایش کارایی، کاهش هزینه و کنترل ریسک‌های عملیاتی

۴. خدمات حقوقی، مالی و مدیریت ریسک

Legal, Financial & Risk Management

▪ تنظیم، بررسی و مدیریت قراردادهای تجاری بین‌المللی

▪ مدیریت ریسک‌های حقوقی، مقرراتی و عملیاتی

▪ انطباق با استانداردها و الزامات بازار کانادا

▪ تسهیل فرآیندهای سرمایه‌گذاری، تأمین مالی و ساختارهای حقوقی
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 Product( محصــول  ثبــت  خدمــات  چارچــوب،  ایــن  در 
ــازار نیــز  ــه ب ــرای ورود ب Registration(  و اخــذ مجوزهــای لازم ب

ارائــه می‌شــود، از جملــه:
▪ ثبت برند و مالکیت معنوی در کشور مقصد

▪ اخذ گواهی‌ها و مجوزهای قانونی و تخصصی
▪ تهیه مستندات فنی و انطباق با الزامات رگولاتوری

▪ تعامل با نهادهای نظارتی و قانونی

▪ کاهش ریسک عدم پذیرش محصول در بازار مقصد

۵. شبکه‌سازی و توسعه همکاری‌های راهبردی

Strategic Networking & Partnerships
B2G و  B2B توسعه ارتباطات تجاری در سطوح ▪

▪ تسهیل مذاکرات و شکل‌گیری مشارکت‌های راهبردی

▪ اتصال به اکوسیستم‌های تجاری، صنعتی و نوآوری کانادا
▪ توسعه همکاری‌های چندجانبه و بین‌المللی

ــی،  ــای بازاریاب ــتیبانی از فعالیت‌ه ــا پش ــش ب ــن بخ ــن، ای همچنی
شــامل طراحــی و اجــرای کمپین‌هــای تبلیغاتی، توســعه برنــد، ایجاد 
شــبکه‌های فــروش و نمایندگــی و اتصــال هدفمنــد بــه مشــتریان، 
شــرکای تجــاری و بازارهــای جدیــد، فرآینــد توســعه بــازار را به‌صورت 

عملیاتــی تکمیــل می‌کنــد.

۶. انطباق محصول و استانداردسازی

Product Compliance & Standardization
تطبیــق محصــول بــا الزامــات بــازار مقصــد، یکــی از ارکان کلیــدی 
موفقیــت صادراتــی اســت. خدمــات ایــن بخــش شــامل مــوارد زیر 

: ست ا
▪ تحلیل و تطبیق محصول با استانداردهای بازار کانادا

برچســب‌گذاری  و  بســته‌بندی  فنــی،  مشــخصات  اصــاح   ▪

)Labeling(
▪ انطباق با الزامات ایمنی، بهداشتی و زیست‌محیطی

▪ اخذ گواهی‌های کیفیت و تأییدیه‌های بین‌المللی
▪ کاهش ریسک عدم پذیرش محصول در بازار

▪ افزایش اعتبار و رقابت‌پذیری محصول در سطح بین‌المللی
مــدل اجرایــی مرکــز تجــارت ایــران در کانادا، یــک چارچــوب یکپارچه 
و نتیجه‌محــور اســت کــه کل مســیر ورود بــه بــازار، توســعه و تثبیت 

حضــور در کانــادا را به‌صــورت سیســتماتیک مدیریــت می‌کنــد.
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کمیسیون‌های تخصصی
به‌منظــور افزایــش عمــق تخصــص، تمرکــز عملیاتــی و کیفیــت اجــرا، خدمــات مرکــز 

ــازمان‌دهی  ــی س ــیون‌های تخصص ــاختار کمیس ــق س ــادا از طری ــران در کان ــارت ای تج

شــده اســت.

کمیسیون خدمات تجاری

▪ توسعه بازار و تسهیل صادرات

▪ پشتیبانی از ورود و استقرار شرکت‌ها در بازار کانادا

▪ ارائه خدمات اجرایی برای رشد، توسعه و اجرای پروژه‌های تجاری

▪ کمک به طراحی مسیر ورود و مدل تجاری مناسب برای بازار هدف

کمیسیون رویدادهای تجاری

B2B طراحی و اجرای رویدادهای ▪

▪ سازمان‌دهی هیئت‌های تجاری و بازدیدهای رسمی

▪ توسعه تعاملات و ارتباطات بین‌المللی

▪ ایجاد بستر مذاکره میان شرکت‌ها، نهادها و بازیگران بازار

▪ کمیسیون زیرساخت و لجستیک

▪ توسعه زیرساخت‌های عملیاتی بازار

▪ مدیریت زنجیره تأمین و لجستیک

▪ بهینه‌سازی فرآیندهای اجرایی

▪ پشتیبانی از حمل، انبارداری، توزیع و استقرار عملیاتی در بازار مقصد

کمیسیون خدمات حقوقی

▪ تنظیم و نظارت بر قراردادها

▪ مدیریت ریسک‌های حقوقی

▪ انطباق با قوانین و مقررات بین‌المللی

▪ پشتیبانی از مذاکرات قراردادی، حل اختلاف و حفاظت از منافع تجاری
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کمیسیون آموزش و ترویج

▪ طراحی و اجرای برنامه‌های آموزشی تخصصی

▪ تولید محتوای حرفه‌ای و بازارمحور

▪ توانمندسازی فعالان اقتصادی و ارتقای دانش صادراتی

▪ ترویج فرهنگ صادرات و انتقال دانش کاربردی تجارت بین‌الملل

▪ کمیسیون نوآوری و فناوری

▪ حمایت از شرکت‌های دانش‌بنیان و نوآور

▪ تسهیل انتقال فناوری

▪ توسعه همکاری‌های فناورانه

▪ اتصال شرکت‌ها به اکوسیستم‌های نوآوری ایران و کانادا

▪ کمک به تجاری‌سازی محصولات و خدمات فناوری‌محور

جمع‌بندی راهبردی
مــدل خدماتــی مرکــز تجــارت ایــران در کانــادا، یــک پلتفــرم اجرایــی واقعــی اســت؛ نــه 

صرفــاً ارائه‌دهنــده خدمــات مشــاوره‌ای پراکنــده.

ایــن ســاختار بــا ترکیــب اســتراتژی، زیرســاخت، اجــرا، شبکه‌ســازی و مدیریــت ریســک، 

مســیر ورود بــه بــازار را از یــک فرآینــد پیچیــده و پرریســک بــه سیســتمی قابل‌مدیریت، 

ــد. ــل می‌کن ــر و نتیجه‌محــور تبدی مقیاس‌پذی

ــازار می‌شــوند، بلکــه می‌تواننــد حضــور خــود  در ایــن مــدل، شــرکت‌ها نه‌تنهــا وارد ب

را تثبیــت کننــد، توســعه دهنــد و بــه جریــان پایــدار درآمــد و ارزش‌آفرینی دســت یابند.
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